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1.1 Histórico do emissor

1.1. Histórico do emissor  
 

Em 1911 junto ao seu pai, Joaquim Oliveira deixou a pequena vila portuguesa de 
Almalaguês rumo à cidade de Pelotas/RS, onde conseguiu seu primeiro emprego no modesto 
estabelecimento chamado “O Botafogo”. Em sociedade com seu futuro cunhado, José Moraes, 
Joaquim fundou seu próprio armazém, o “Ao Tira Fogo”. Conforme conquistava o seu espaço e 
alcançava melhores condições de vida, ele incentivou seus irmãos a virem de Portugal para que 
pudessem desfrutar também da oportunidade. Atraídos pelo convite, primeiro, chegaram ao 
Brasil os irmãos Urbano e Manuel. Algum tempo depois, vieram João e Lauro e, por fim, a irmã 
caçula, Albertina. 

Joaquim torna-se o único proprietário do “Ao Tira Fogo” em 1922, iniciando assim a 
história da empresa Joaquim Oliveira S/A Participações, a Josapar, embora, juridicamente, só 
passasse a ter esse nome nos anos 70.  

Em 1933 com a consolidação do nome de sua firma, Joaquim deu mais alguns passos 
rumo ao crescimento. Ampliou suas vendas para outros estados brasileiros, principalmente Rio de 
Janeiro e São Paulo, adquiriu campos e uma torrefadora, o que o permitiu empacotar sua própria 
marca de café, o Café Flor. Além disso, em um gesto de generosidade e confiança, Joaquim dividiu 
seu negócio em partes iguais com seus 4 irmãos: João, Urbano, Lauro e Albertina, formalizando, 
assim, uma associação comercial entre eles. 

A Segunda Guerra Mundial trouxe muitas dificuldades, como escassez de matérias-primas 
e produtos manufaturados. Em plena retração, os irmãos Oliveira inovaram, comprando grandes 
quantidades de açúcar do Nordeste e ofertando aos fruticultores da região para o uso em 
compotas de pêssego. 

Para a embalagem desses doces, eram necessárias as folhas de flandres, que tinham seu 
transporte feito por navios. Porém, devido à guerra, muitas frotas foram afundadas, gerando um 
grande risco para as entregas. 

Mas uma sorte garantiu que o carregamento chegasse ileso, permitindo que Joaquim 
fizesse a venda do produto com exclusividade para outras empresas durante um tempo.  

Ainda no período da guerra, outros itens também estavam escassos, como as colas para 
fins domésticos e industriais, além dos fertilizantes orgânicos para a agricultura.  

Vivendo em uma região com muito gado, onde frigoríficos e charqueadas não utilizavam 
os restos de ossos e cartilagens, os irmãos Oliveira adquirem uma fábrica alemã de colas e resinas 
desapropriada pelo Governo Federal e passam a fabricar colas de baixo custo à base dessas 
cartilagens e, com os resíduos de ossos, lançam no mercado o novo adubo “Supremo”.  

Expandir e diversificar os negócios sempre fez parte dos planos dos irmãos Oliveira, o que 
os incentivou a arrendar propriedades e granjas em diversas localidades gaúchas. 

Em 1950, o Grupo funda no Taim, no Rio Grande do Sul, a Granja 4 Irmãos S/A, cuja 
finalidade foi estender a união das quatro famílias nesse setor e, dessa forma, transmitir às 
gerações seguintes a tradicional coesão dos irmãos Oliveira. A recém-criada firma era 
especializada no plantio de arroz e na criação de gado. É também nesse momento que o arroz 
passa a ter grande destaque nas atividades comerciais do Grupo.  

Seguindo as características empreendedoras dos fundadores, o complexo empresarial 
transformou-se em 1952 na Sociedade Anônima. Reconhecida e respeitada no comércio de 
autosserviço, agricultura, pecuária e produção de alimentos, tornou-se uma organização com um 
grande número de executivos contratados trabalhando junto à segunda e terceira gerações 
Oliveira na administração do Grupo.  
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1.1 Histórico do emissor

O ano é marcado, também, pelo falecimento de Joaquim Oliveira, aos 56 anos. Imigrante 
português que chegou ainda adolescente ao Brasil, Joaquim era uma pessoa de fácil amizade e 
possuía tino para os negócios. Um homem que dedicou sua vida ao trabalho e à família. 

Inspirado no exemplo de sucesso que acontecia nos EUA, o Grupo começa a estudar as 
modernas vendas em forma de autosserviço e passa a arquitetar planos de estabelecer lojas de 
supermercados.  

Assim, em 1953, é inaugurado o Supermercado Real, em Porto Alegre, o primeiro do Rio 
Grande do Sul. O nome do empreendimento é escolhido com enfoque de marketing, já que traz 
fortes conotações de veracidade, realismo, nobreza e prestígio. Uma novidade tão grande, que foi 
necessário o desenvolvimento dos primeiros carrinhos de mercado, cestas, gôndolas e balcões 
refrigerados do Brasil. Anos depois, o empreendimento alcança o posto de 5ª maior cadeia de 
varejo do país, com 78 lojas.  

Em 1973 é fundada a Suprarroz, seguindo a tradição na criação de produtos de qualidade 
e investimento constante em modernização, o Grupo alcança reconhecimento nacional, quando 
passa a produzir arroz branco, parboilizado, óleo de arroz, farinha de arroz, sementes e 
fertilizantes. 

Em pouco mais de 10 anos, a Suprarroz tornou-se o maior e mais moderno parque 
industrial de beneficiamento de arroz do país. 

No mesmo ano, inspirado na marca americana Uncle Ben’s (Tio Ben, em português), outro 
momento entra para a história do Grupo: a criação da marca Arroz Tio João. Além de sintetizar as 
atividades desenvolvidas pelos quatro irmãos imigrantes, transformou-se em símbolo e carro-
chefe da Josapar.  

Visando à diversificação de produtos, a Josapar chegou ao mercado de feijões, com a 
marca Biju. O portfólio Biju ganha força e é acrescido pelos arrozes branco e parabolizado e, em 
2008, o arroz integral e o especial para risotos passam a compor seu mix de produtos. Já, em 
2011, a marca muda de nome e se torna Meu Biju, ganhando reconhecimento por seu ótimo 
custo-benefício, atendendo a diversos perfis de consumidores de todo o país. 

Após a modernização de sua indústria de fertilizantes, a empresa investe em uma planta 
de adubos organominerais. Assim, após amplas pesquisas, é lançado o Adubo Organomineral NPK 
Nº1, produto que reduz a perda de nutrientes, oferecendo a mesma eficácia dos fertilizantes 
minerais.  

Dentro da estratégia de se tornar uma indústria de alimentos, novos segmentos de 
produtos com valor agregado são criados e surge o SupraSoy em 1995, um alimento em pó à base 
de proteína vegetal, vindo de uma parceria da Josapar com o Grupo PTI, hoje DuPont. 

A Josapar inicia em 1999 seu processo de exportação de produtos, com envios pontuais 
de arroz para o exigente mercado japonês. Uma década depois, a exportação do cereal se torna 
regular, atendendo ainda mais países e observando todas as especificidades de cada destino.  

Atualmente, os itens exportados chegam a mais de 40 países, entre América do Norte, 
América Latina, Oriente Médio e África.  

Hoje, a empresa com origem em Pelotas, no Rio Grande do Sul, criada em 1922 por 
Joaquim Oliveira e seus irmãos, possui 6 unidades industriais, sendo 2 na cidade de Pelotas/RS, e 
as demais em Itaqui/RS, Jaboatão dos Guararapes/PE, Tatuí/SP e Cristalina/GO. 

A Unidade Vila Princesa, em Pelotas, e a de Itaqui são também para recepção, 
armazenamento e secagem de matérias-primas, junto às de Santa Vitória do Palmar/RS e Dom 
Pedrito/RS, utilizadas exclusivamente para este fim.  
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1.1 Histórico do emissor

A Josapar conta, ainda, com 8 unidades de distribuição nas cidades de Cajamar/SP, 
Brasília/DF, Contagem/MG, Belém/PA, Embu das Artes/SP, Simões Filho/BA, Itaguaí/RJ e 
Caucaia/CE, com a finalidade de agilizar as entregas dos produtos nos pontos de venda, gerando 
assim maior poder de competitividade. 
Completamos 100 anos de história e temos muito orgulho da nossa trajetória! 
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1.2 Descrição das principais atividades do emissor e de suas controladas

1.2. Descrição atividades emissor / controladas: 
 
Empresa de capital totalmente privado nacional, a Josapar é uma das maiores beneficiadoras de 
arroz do mundo e única empresa do setor com forte posição competitiva em todas as regiões do 
Brasil. Detém a marca líder (em alguns estados do país) do segmento de arroz branco Premium – 
Tio João, com 50 anos de mercado e por 24 anos consecutivos a marca mais lembrada na pesquisa 
Top Of Mind/RS, além de várias outras premiações estaduais. 
 
Controla a Real Empreendimentos S/A, empresa que mantém interesse na área de comércio e 
administração de imóveis. 
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1.3 Informações relacionadas aos segmentos operacionais

1.3. Informações sobre segmentos operacionais 

 
a) Produtos e serviços comercializados 

 
A empresa controladora utiliza o porte e estrutura de distribuição e vendas para comercializar a 
marca Tio João nas linhas de arroz branco, parboilizado e integral, farinha de arroz, linhas de 
facilitadores e semi-prontos – com maior valor agregado – Cozinha Fácil, Cozinha & Sabor, 
Variedades Mundiais, 7 Grãos, Misturas para preparo de pães, bolos e sobremesas. Em 2022 
lançou o feijão preto Tio João com venda apenas em Brasília. Além de arroz e feijão em diversas 
variedades com a marca Meu Biju. Conta também com distribuição exclusiva no Brasil da marca 
de azeites extra virgem Nova Oliva. Ainda, é detentora de marcas de menor expressão como Tio 
Mingote, No Ponto, Nikkoh, Beleza, Impacto, Bataclan e Pedrinho para arroz e feijão. Desde o final 
da década de 90, iniciou a operação e comercialização de produtos a base de proteína isolada de 
soja, com as marcas SupraSoy e Soy+. Na década de 80 inaugurou uma unidade de fertilizantes, 
com a marca Organomineral NPK Nº1, fomentando os produtores e fornecedores de arroz da 
companhia, além de atender o segmento fumageiro do sul do Brasil. 
 
A controlada atua na comercialização de imóveis comerciais - vendas e locações, e na 
exploração de shopping centers. 
 

b) Receita proveniente do segmento e sua participação na receita da Companhia 
 

 
Distribuição da receita por 

segmento  
2022 2021 2020 

    
Arroz Branco 40% 44% 56% 

Arroz Parboilizado 8% 9% 12% 
Produtos Semi Prontos (arroz e 
divisão soja) 

6% 6% 7% 

Adubo 39% 33% 17% 

Feijão 2% 2% 2% 

Imóveis 2% 3% 3% 

Demais Produtos 3% 3% 3% 

    
Total 100% 100% 100% 
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1.4 Produção/Comercialização/Mercados

1.4. Produção, comercialização e mercado 
 

a) Características do processo de produção 
 

O mercado de arroz do Brasil está intimamente ligado com a produção da matéria-prima. 
Em termos quantitativos, comparando-se produção total e consumo total de arroz, poderia se 
dizer que o país é auto-suficiente. Porém, em termos qualitativos, onde segrega-se as culturas, 
observa-se que a produção da variedade mais consumida no mercado tem a classificação de 
agulhinha tipo 1, proveniente da cultura irrigada de produção de arroz. 

 
No Estado do Rio Grande do Sul está concentrada aproximadamente 70% da produção desta 

classificação de arroz do Brasil, fato que explica a presença no estado das maiores indústrias 
brasileiras deste segmento. 
 

O ano agrícola desta cultura tem início e fim no mês de Junho de cada ano. A preparação das 
lavouras e plantio, via de regra, ocorre nos meses de julho a novembro, o nascimento, floração e 
maturação nos meses de dezembro a fevereiro, e a colheita tem início em fevereiro e se 
estende, dependendo da região, até o mês de maio. 

 
A Companhia não possui áreas de plantio nem atua como produtor primário nessa cadeia. 

Seu papel na produção está no fomento dos produtores parceiros e selecionados através de sua 
unidade de insumos agrícolas, que entrega fertilizantes da mais alta qualidade e oferece 
acompanhamento técnico das lavouras, garantindo dessa forma a qualidade nobre dos grãos 
que chegam à mesa do exigente consumidor brasileiro. 

 
Nem todo o produtor detém infra-estrutura para secagem, classificação e armazenamento 

do arroz produzido. É nessa etapa, na colheita, que volta a aparecer a presença da indústria. A 
Companhia detém inúmeras unidades exclusivas para recebimento de arroz na colheita, além de 
suas próprias principais unidades industriais. Estão geograficamente localizadas nos grandes 
pólos produtores de arroz no Estado do Rio Grande do Sul, e recebem a maior concentração da 
matéria-prima nos meses de colheita da safra. 

 
A partir do recebimento, classificação, secagem e maturação do grão nas unidades da 

organização, sua origem, classificação e outros testes qualitativos ditarão quais linhas de 
produção terão pela frente, se processos de parboilização, ou linha de processamento de arroz 
branco. O compromisso da origem nobre e seleção qualitativa das variedades para garantir 
qualidade incontestável foi fator determinante para o significativo volume de investimento 
nesses setores de nossas unidades industriais dos últimos anos. 

 
As linhas de processamento da Josapar detêm o que há de mais moderno no mundo em 

níveis tecnológicos, o que garante, desde o início de suas atividades, a associação das marcas da 
empresa à vanguarda tecnológica no mercado de arroz. A partir dessa etapa existe uma 
capilarização de tipos e processos em que a Companhia agrega valor a seus produtos, 
adequando-os ao consumidor com uma ampla gama de linhas e marcas diferentes. 

 
 
O processo produtivo envolve seis estágios principais: descasque, polimento, separação, 

eletronização, brilhamento e empacotamento. Na linha do arroz parboilizado, há também o 
tratamento hidrotérmico dado ao grão de arroz em casca antes do beneficiamento. Abaixo 
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1.4 Produção/Comercialização/Mercados

listamos os produtos da companhia. 
 

Linha Tio João 
 
Arroz Tio João 100% Grãos Nobres: Para continuar sendo o preferido dos brasileiros, o arroz Tio 
João recebeu investimentos e ficou ainda melhor. O cuidado vem desde o plantio, com a seleção 
somente das variedades mais nobres, aliada à tecnologia no beneficiamento dos grãos. Este 
processo garante um arroz com maior rendimento, ficando branco, solto e saboroso. A diferença 
é percebida no pacote e comprovada na panela. 
 
Arroz Tio João +Vita: O Arroz Tio João +Vita é um produto diferenciado, composto por um 
complexo vitamínico em formato de grãos de arroz. É ideal para crianças e idosos por ser um 
alimento enriquecido com vitaminas e sais minerais que exercem funções importantes no nosso 
organismo. 
 
Arroz Tio João Parboilizado: Ao passar por um tratamento hidrotérmico (água fervente), parte 
das vitaminas presentes no farelo do arroz migram para o interior do grão, aumentando o seu 
valor nutritivo e concentrando vitaminas do complexo B. Este processo faz com que o Arroz Tio 
João Parboilizado apresente grãos mais inteiros e sempre soltinhos após o preparo. 
 
Arroz Tio João Integral: O Arroz Integral passa pelo processo de parboilização e dessa maneira 
ele se torna altamente nutritivo, visto que muitos nutrientes do farelo migram para o interior do 
grão. Por não passar pela etapa de polimento, este arroz mantém a camada externa do grão, 
conservando as suas propriedades. O Arroz Tio João Integral passa ainda por um moderno 
processo industrial, responsável por realizar trincas nos grãos, fazendo com que a água penetre 
mais facilmente e ele cozinhe mais rápido do que outros arrozes integrais. 
 
Arroz Tio João Integral Orgânico: O Arroz Tio João Integral Orgânico é um alimento 
altamente nutritivo, pois, além de possuir fibras e proteínas, recebe um cuidado especial desde 
o seu plantio, sendo produzido sem agrotóxicos. Sua embalagem a vácuo ajuda a manter o 
produto livre de infestações, além de garantir o sabor e o aroma excelentes. Reconhecido pela 
ECOCERT BRASIL, ganhou o certificado de produto orgânico. 
 
Arroz Tio João Polido Orgânico: O Arroz Tio João Polido Orgânico é um produto natural e de alta 
qualidade, produzido sem agrotóxicos, com técnicas especiais de cultivo e industrialização, as 
quais beneficiam o meio ambiente. Cada etapa é acompanhada, vistoriada e aprovada pela 
Ecocert, certificadora de padrão internacional, que comprova a condição orgânica. O Arroz Tio 
João Polido Orgânico é fruto de um projeto que uniu agricultores das comunidades do entorno 
da Estação Ecológica do Taim - RS, o NEMA (NÚCLEO DE EDUCAÇÃO E MONITORAMENTO 
AMIENTAL) e a Josapar: Projeto Ações Sustentáveis para as comunidades do entorno da ESEC 
Taim - RS. 
 
Tio João 7 Grãos: É uma linha voltada para a saúde e bem-estar dos consumidores. É 
composta pelos produtos Tio João 7 Cereais + Soja, 7 Grãos Integrais + Passas de Uva e 7 Grãos 
Integrais com Quinoa. A linha Tio João 7 Grãos oferece momentos versáteis, gostosos e muito 
nutritivos. 
 
Tio João Variedades Mundiais: A linha Variedades Mundiais oferece aos consumidores a 
possibilidade de degustar grãos que são tradicionais em outros países, através de produtos 
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perfeitos para o preparo de pratos inspirados na culinária internacional. Com embalagens a 
vácuo, a linha Variedades Mundiais é formada pelos arrozes Selvagem, Preto, Basmati, 
Vermelho, Carnaroli, Sasanishiki e Jasmine. 
 
Tio João Cozinha Fácil - Semiprontos e Semiprontos Integrais: Praticidade e muito sabor fazem 
parte das opções de semiprontos da Josapar. A linha Tio João Cozinha Fácil oferece receitas que 
servem de acompanhamento para os mais diversos pratos. Está disponível nas versões Arroz à 
Grega, Arroz com Brócolis, Arroz com Curry, Arroz com Ervas Finas, Arroz com Funghi e Arroz 
com Tomate e Manjericão. Também foram lançados nesta linha os produtos com arroz integral: 
Cozinha Fácil Arroz Integral + Arroz Vermelho e Tomate e Cozinha Fácil Arroz Integral + Vegetais 
(milho, ervilha, brócolis e cenoura), que buscam atender o público que procura alimentos mais 
saudáveis sem perder a praticidade. 
 
Tio João Cozinha & Sabor - Semiprontos e Sobremesas: A linha Tio João Cozinha & Sabor traz 
semiprontos deliciosos, que dispensam acompanhamento. Possui, também, a sobremesa Arroz 
Doce, com gostinho de receita caseira e muito fácil de fazer, pois basta adicionar água e seguir o 
modo de preparo. 
 
Tio João Padaria Sem Glúten: Perfeitos para dietas com restrição de glúten, estes produtos da 
linha Padaria são mais uma inovação da marca, que coloca constantemente a mão na massa 
para criar novas opções para todos os públicos. Fazem parte dela: Farinha de Arroz, Mistura 
para Pão Caseiro e Mistura para Pão Multigrãos. Também são ideais para os intolerantes à 
lactose, pois dispensam o uso de leite de vaca em sua preparação e não possuem qualquer 
outro ingrediente à base de lactose ou proteína do leite. 
 
Tio João Confeitaria Sem Glúten: A linha Confeitaria Tio João conta com Misturas para Bolos e 
Sobremesas que são a combinação perfeita de praticidade e sabor! Seus produtos são 
produzidos com farinha de arroz e não possuem glúten em sua composição. Integram esta linha 
os bolos nos sabores Baunilha, Chocolate e Laranja, e sobremesas nas opções Brownie e Petit 
Gâteau. 
 
Feijão Preto Tio João 100% Grãos Selecionados: Desde a escolha das sementes certificadas até 
o rigoroso beneficiamento dos grãos selecionados, o Feijão Preto Tio João 100% Grãos 
Selecionados possui garantia de rastreabilidade e qualidade premium. 
Todo esse processo é feito para assegurar um cozimento uniforme dos grãos em menor tempo, 
caldo consistente e uma ótima aparência, oferecendo a qualidade necessária para o preparo de 
incríveis receitas. 
 
Linha Meu Biju 
 
Linha 8 Grãos Integrais Meu Biju: É uma linha de alimentos saborosos, fontes de fibras e 
disponível em duas versões: com Quinoa e com Aveia. Elaborada para quem busca uma 
alimentação balanceada, seus produtos trazem uma perfeita combinação entre saúde, sabor e 
praticidade. 
 
Arrozes Meu Biju: Lançada com o objetivo de fazer parte de um segmento de alto consumo no 
mercado, a linha Meu Biju oferece ótimo custo-benefício. Na gôndola, ajuda a proteger o Tio 
João das marcas mais populares. Está disponível nas variedades Arroz Branco, Parboilizado Tipo 
1 e Tipo 2, Integral e Especial para Risotos. 
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Feijões Meu Biju: Fonte de proteínas, rico em cálcio, ferro e fósforo, o Feijão Meu Biju é uma 
referência na categoria e ganha cada vez mais mercado. O produto passa por um criterioso 
controle de qualidade, que começa na escolha da matéria-prima e segue por um processo 
industrial que conta com a seleção eletrônica de grãos, garantindo ao produto ótimo padrão de 
cozimento. A linha é formada pelos feijões Preto, Carioca, Branco, Vermelho e Macassar/Caupi. 
 
Azeites Nova Oliva 
 
Clássico, Orgânico e Edição Limitada: Os azeites da linha Nova Oliva têm aroma e sabor 
inconfundíveis. Seu grande diferencial é o índice de acidez máxima de 0,3%. Isso se deve à 
utilização de azeitonas selecionadas das melhores variedades europeias e colhidas em estados 
precisos de maturação, diferentes para cada tipo de azeite. Tais cuidados no processo de 
fabricação garantem azeites mais saudáveis e saborosos para todos os paladares. Os azeites 
Nova Oliva têm distribuição exclusiva da Josapar no Brasil. 
 
 
Divisão Soja 
SupraSoy: São alimentos em pó produzidos com proteína vegetal à base de soja, enriquecidos 
com vitaminas e minerais e podem ser consumidos por crianças a partir de 1 ano, adultos e 
idosos. A linha toda é isenta de glúten e lactose, disponível nas versões Original, Chocolate, 
Iogurte, Banana, Nature tendo também o SupraSoy Light Zero Lactose com teores reduzidos de 
açúcares e gorduras quando comparado à versão  SupraSoy Sem Lactose Original. 
 
Soy+: Soy+ é uma bebida em pó à base de soja com preparo rápido e fácil, pois basta 
adicionar água. Disponível nos sabores Original, Morango e Banana, é uma deliciosa e prática 
opção para o seu lanche. Muito mais sabor sem lactose. 
 
Outras Marcas 
Produtos Regionais: Marcas que contam com a qualidade Josapar e surgiram para concorrer 
com produtos de distribuição regional. Nesta categoria temos: os feijões e os arrozes Tio 
Mingote e No Ponto; e os arrozes Nikkoh, Beleza, Impacto, Bataclan, Exato, Pedrinho e Puppy, 
sendo o Nikkoh uma variedade da cozinha japonesa. 
 
b) Características do processo de distribuição 
 
A empresa atua com representantes e filiais comerciais espalhadas por todo o país, com 
estrutura de atendimento capilarizada em mais de 80.000 pontos de venda. 
A distribuição logística das mercadorias é totalmente terceirizada, e em função da amplitude 
geográfica é composta pelos mais diferentes modais de transporte, rodoviários, ferroviários e 
marítimos. 
 
c) Características dos mercados de atuação 
 
i) Participação em cada mercado 
A Organização é uma das líderes de mercado no segmento de arroz branco e parboilizado no 
país com a marca Tio João. Possui participação de destaque relevante nos demais segmentos e 
linhas de atuação. 
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ii) Condições de competição em cada um dos mercados 
A Companhia está inserida em mercados extremamente pulverizado em termos quantitativos de 
marcas, porém seus produtos têm foco de atuação e presença de destaque por diferenciação 
qualitativa. Como natural de um contexto com essa característica, a Organização também possui 
marcas de muita qualidade com preços também competitivos para garantir a escala de 
processamento necessária a diluir seus custos fixos. O mercado competitivo é sensível à 
variação de preços da matéria-prima, e movimentos da renda da população, que desloca o 
volume de consumo de marcas e linhas de maior ou menor valor agregado e margem. 
 
 
d) Eventual sazonalidade 
 
O nível de demanda aos produtos da Companhia não sofre influência de sazonalidade. Efeito 
sazonal na condução de seus negócios pode ser observado pelo nível de oferta da principal 
matéria-prima – arroz em casca – nos meses de safra. 
 
e) Principais insumos e matérias-primas 
 
i) Relações mantidas com os fornecedores, inclusive se estão sujeitas a controle ou 
regulamentação governamental, com indicação dos órgãos e da respectiva legislação aplicável   
A Josapar mantém um excelente relacionamento com seus fornecedores, parceiros comerciais 
para o atendimento pleno das necessidades dos consumidores da companhia, e não há nessa 
relação controle ou regulamentação governamental que não o respeito e obediência às normas 
fiscais e tributárias das unidades da federação e do país. 
 
ii) Eventual dependência de poucos fornecedores 
Conforme já abordado anteriormente, a Companhia dispõe de um número extremamente 
pulverizado de fornecedores, com exceção à linha de soja, onde por opção e entendimento 
comercial a empresa adquire matéria-prima de um único fornecedor. 
 
iii) Eventual volatilidade de seus preços 
Como a maior escala e representatividade de vendas da organização referem-se a uma 
commodity, existe a volatilidade de preços correlacionada diretamente à flutuação do preço das 
matérias-primas. Demais movimentos de preços naturais de uma empresa atuando em 
economia aberta e de livre concorrência.  
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1.5 Principais clientes

1.5. Principais clientes: 
 
a) Montante total de receitas provenientes do cliente 
b) Segmentos operacionais afetados pelas receitas provenientes do cliente 
 
Não aplicável à Companhia. Justificativa: não há nos últimos 3 exercícios sociais cliente que, 
individualmente represente mais do que 10% da receita líquida da empresa. 
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1.6 Efeitos relevantes da regulação estatal 

1.6. Efeitos da regulação estatal: 
 
Não há qualquer regulação estatal vinculada as atividades da Companhia. 
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1.7 Receitas relevantes no país sede do emissor e no exterior

1.7. Receitas relevantes no exterior: 
 
A receita de vendas externas da Companhia é inferior a 10% da receita bruta. 
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1.8 Efeitos relevantes de regulação estrangeira

1.8. Efeitos da regulação estrangeira: 
 
Não aplicável à Companhia. A receita de vendas externas na Companhia é inferior a 10% da 
receita bruta. 
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1.9 Informações ambientais sociais e de governança corporativa (ASG)

1.9. Informações ambientais sociais e de governança corporativa (ASG) 

 
A companhia não divulga informações sociais e ambientais. 

PÁGINA: 15 de 159

FRE - Formulário de Referência - 31/12/2023 - JOSAPAR-JOAQUIM OLIVEIRA S.A. - PARTICIP Versão : 1



1.10 Informações de sociedade de economia mista

1.10. Informações de sociedade de economia mista 
 
Não se aplica, pois a companhia é uma sociedade anônima. 
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1.11 Aquisição ou alienação de ativo relevante

1.11. Aquisição ou alienação de ativo relevante: 
 
Não aplicável à companhia, não houve aquisição ou alienação. 
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1.12 Operações societárias/Aumento ou redução de capital

1.12. Operações societárias/Aumento ou redução de capital: 
 
Não aplicável à companhia, não houve aumento ou redução de capital. 
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1.13 Acordos de acionistas 

1.13. Acordos de acionistas: 
 
Não aplicável, não existem acordos de acionistas.  
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