lupa .

clipping

DATA DE REGISTRO: 26/03/2013 DATA DE PUBLICAGAO: MARGO/2013

VEICULO: REVISTA SUPER VAREJO /NACIOANAL

SECAO: AGRONEGOCIOS PAGINA: CAPA, 87 A 90
TIPO DE VEICULO: REVISTA  TITULO: MERCADOS PROMISSORES
LINKSRELACIONADOS: N&o possuf

el

BAPAS 0 K 145 + MARGD 2013 « R 1500 = wames

EFICIENCIA

Reduzir a conta de energia da
sua loja em até 50% é possivel
e mais barato do que parece
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ENTREVISTA CAMINHOES DIA DAS MAES

James Lomax: diga Confira o investimento das (ama, mesa, banho
ndo ao desperdicio montadoras para conquistar o setor e muito lucro!
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MERCADOS
PROMISSDRES

Produtores brasileiros de arroz buscam agregar valor para-crescer no
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AGRONEGOCIOS

roduzir arroz no Brasil, um

pais que tem esse cereal como

um de seus alimentos mais

consumidos, parece, de longe,

um otimo negocio. E ¢ mesmo.

Mas, assim como toda atividade agri-

cola, tem suas intempéries. A producio

de 12 milhdes de toneladas de arroz

em casca ao ano € sindnimo de forga

e faz do Brasil o maior produtor de ar-

roz fora do continente asidtico, porém

ainda bem distante da China, lider em

producio, com guase 200 milhoes de
toneladas ao ano.

No Brasil, o Rio Grande do Sul é o Es-

tado que mais se destaca no plantio de ar-

rir resnnndendn nor anras mead s mente

o de dreas ou ganhos de produtividade”,
alerta a diretora executiva da Abiarroz
{Associacio Brasileira da Inddstria do
Arroz), Andressa Silva.

As indistrias beneficiadoras do arroz
apostam no potencial de cresecimento
desse mercado no Pais. A melhora eco-
nomica da populagio brasileira faz o
consumidor procurar mais diversida-
de e qualidade nos produtos e, sendo
assim, novidades tém chegado até ele.
“Acredito gue o desafio da inddstria
para o fuluro esti na consolidacio das
exportagies e, principalmente, na pro-
dugio de derivados, com agregagio de
valor”, comenta Andressa.

Fetima.es ans of nn Pia Nrandas s
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Rio Grandense do Arroz) acompanha de
perto esse mercado e tem contribuido
também para o aperfeicoamento dessa
cultura agricola no Pafs. "0 arroz agu-
lhinha corresponde a g0% do arroz pro-
duzido no Pais, e go% dele é cultivado
pela téenica de irrigagio”, afirma o pre-
sidente do Irga, Cliudio Pereira.

Os plantadores de arroz no Brasil
tém feito, em sua maioria, um trabalho
técnico muito bom, na visdo de Pereira.
Ele acrescenta que o produto nacional
possui uma alta qualidade. “A caracte-
ristica de tamanho desses produtores
também ¢ bastante interessante. No Rio
Grande do Sul, 70% dos produtores tém

meanriad adas saem manaes da snn haska
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!:596da produgio nacional. O Brasil ainda
exporta pouco. No ano passado, apenas
17% de sua produgdio foi destinada ao ex-
terior, tendo Nigéria, Cuba e Senegal co-
mo os maiores importadores. “A produgio
do Brasil nos Gltimos trés anos vem se
mantendo estivel, mas existe um grande
potencial para elevagdo, via incorpora-
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arroz Tora do conlinente asidtion
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Pereira explica que o setor de arroz no
Brasil vive um momento bom, mas alerta
que agricultores e indistrias tém que en-

T R
Sul haja 16 mil produtores de arroz e,
nessa cadeia produtiva, pelo menos 220
mil pessoas trabalhem com o produto,
seja por meio das proprias lavouras on
da indistria. A importincia do Estado
na produgio de arroz ¢ tio grande que
existe até um instituto que congrega
informagies do setor. O Irga (Instituto
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res (pequenos), e eles respondem por
30% da produgdo. Por outro lade, 30%
dos produtores tém propriedades com
mais de 100 hectares (grandes), e res-
pondem por 70% da produgao”, descre-
ve. “Pequeno ou grande, a produtividade
brasileira é de 8 mil quilos por hectare,
em média”, acrescenta.




contrar diferenciais sempre. O presidente
afirma, ainda, que o proprio avango de
consumo de outros alimentos mundo afo-
ra faz aumentar a competigdo com o ar-
roz. Em compensagio, destaca que paises
africanos tém aumentado o interesse na
compra do produto brasileiro. “Exportar
para os paises da Africa tem sido um bom
negdcio ultimamente”, comenta.

Com as maos na terra

Auro Reis Kirinus tem 44 anos e ha
26 trabalha com o plantio de arroz no
Rio Grande do Sul. Sediado na cidade
de Agudo, a 240 km de Porto Alegre, cle
aprendeu o oficio com o pai e hoje planta
140 hectares de arroz tipo agulhinha.
A sua produtividade gira em torno de g
mil quilos por hectare. “0 arroz agulhi-
nha nos di seguranca pela sua produ-
tividade e & o tipo que o mercado mais
procura”, conta.

Kirinus vende direto para a indastria,
sempre se baseando em uma pesquisa de
precos antes de acertar os valores. Nor-
malmente, a empresa que paga mais leva
a sua safra. Na percepgio do produtor,
atualmente o mercado estd bom ¢ isso
se deve a uma ‘ajuda’ do governo federal
nos iltimos dois anos. *0 prego do saco
de 50 kg havia caido muito em 2010; foi
quando o governo federal fixou o prego
minimo em R$ 25,00 e passou a com-
prar uma parte considerivel da produ-
¢io, além de incentivar as exportagoes”,
admite o agricultor.

Silvio da Rosa Lopes tem 51 anos e ha
27 trabalha plantando arroz. Antes dele,
pais e avos também foram agricultores
de arroz na grande Porto Alegre. Atual-
mente, Lopes tem uma propriedade de
200 hectares na cidade de Nova Santa
Rita, distante apenas 20 km da capital,
sendo que 80 hectares tém como finali-
dade o plantio de arroz. “Nio & interes-
sante um agricultor trabalhar com mo-
nocultura. Se algo dé errado, o prejuizo
pode ser total”, argumenta Lopes, que,
em 2011, teve 50% de sua plantagio de
arroz perdida por uma chuva de granizo
& 50 conseguiu superar o problema por-




que [INNa TamDem a criagac de animas m
em sua propriedade.
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ta a importincia da ajuda do governo Mingote, No Ponto e Beleza. Atualmen- que procura um arroz solto e de maior

Lopes é outro agricultor que ressal-  Tio Jodo, ainda detém Meu Biju, Tio e mais adequados ao gosto do brasileiro,
l nos Gltimos anos para que o setor viva  te, 65% de sua producdo de arroz ji é  rendimento. “Esses produtores nos ven-



um bom momento. Segundo ele, os go-
vernos estadual e federal compraram
arroz dos produtores do Rio Grande do
Sul e, desta forma, contribuiram para
que o prego se mantivesse bom para os
produtores. “Depois daguela chuva de
granizo, até pensei em parar de plantar
arroz, mas voltei atrds porque a unido
dos produtores ¢ o apoio dos governos
me fizeram continuar acreditando no

negbeio”, conclui.

Agregando valor

A Josapar € uma tradicional fabri-
cante de arroz, com 90 anos de histé-
ria. Além da marca lider de mercado,
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de produtos premium. “Hoje em dia,
apostamos alto nesse mercado porgue
o consumidor brasileiro quer esse tipo
de arroz em sua mesa”, garante o diretor
adjunto de abastecimento e insumos da
Josapar, Gilsomar Silveira.

A preccupacio da empresa com o mer-
cado de arroz premium é tanta que ela
tem um programa chamado “Tio Jodo
100% grios nobres”, A empresa ji com-
pra de 8 mil produtores no Rio Grande
do Sul, mas fechou o ano passado com
600 contratos firmados com alguns des-
ses produtores. Pelos contratos, a Josapar
financia sementes e insumos para que
eles plantem arroz da melhor qualidade

dem essa producio de arroz, de Gtima
qualidade, com pregos 10 a 15% mais al-
tos do que o arroz comum. E vantajoso
para os dois lados. E quase uma produgio
integrada”, destaca Silveira. ]
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Esta ¢ a sexta reportagem de
uma série sobre agronegheios.



